PLANO DE NI:'GOL‘IO o da mpresa

0 QUE?

Proposta de valor:
quais produtos e
servicos sua empresa
oferece e o valor que
poOssui para os clientes?
Quais dores resolvem?
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Principais atividades:
O que a sua empresa
vai fazer pelo publico?
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Principais parcerias:
guem sao os fornecedores
e parceiros gue vao ajudar
a sua empresa?
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Criado por:
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Principais recursos:
quais 0s meios que
a empresa precisa
para funcionar?
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QUANTO?

Fonte de receita:

a forma que a sua
empresa gera caixa
por meio dos seus
produtos e servicos.
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PRA QUEM?

Segmento de clientes:
qual o perfil do seu
publico-alvo?
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Data:
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Relacionamento

com clientes: como sera
mantido o relacionamento
com os clientes?
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Canais: quais canais
de relacionamento sua
empresa vai usar?
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Estrutura de custos:
todos os custos envolvidos

na operacao do seu negocio,

fixos e variaveis.
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